
Ce pour quoi un besoin existe
(ton utilité)

Ce besoin est reconnu?
Quelle est la valeur perçue de la solution?

Quels sont les obstacles et comment les surmonter?

Auto-
sacrifice

DéçuDésengagé

Satis-
fait

Frustré Pas
apprécié

Auto-
indulgent

Ce pour quoi tu as du talent
(ton don)

Ton talent est reconnu?
Ton talent est apprécié?

Ce que tu aimes
(ta passion)

Est-ce que ça peut payer assez?
Est-ce que tu as assez de temps à y consacrer?
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